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Noite do Comerciante reuniu 
empresários de diversos segmentos 

e teve sucesso de público
As empresas puderam se apresentar por meio do pitch e as rodadas de 

negócios promoveram networking dos empresários

Campanha Show de Prêmios 
tem foco no Dia dos Pais

Curso livre de vendas prepara jovens 
para o 1º emprego

Confira a galeria de fotos da 
Noite do Comerciante





https://www.aciar.com.br/galeriadefotos
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Existem mais de 5.500 municípios no Brasil. 
São poucos os que têm Turismo Cultural enfa-
tizando nações diferentes. Existem alguns com 
características alemã, outros italiana.

Nós temos história e todas as referências da 
imigração japonesa como a produção de ar-
roz, junco, chá, prédios históricos, restaurantes 
e obras de arte, além de um museu que reflete 
bem essa história, além disso temos as pessoas e 
suas histórias que precisam ser contadas.

Necessitamos, pois, encarar esse desafio, 
como administradores públicos, empresariado 
e órgãos parceiros, Associações como o Bunkyo 
e a própria Associação Comercial.

Posso com segurança afirmar que temos ouro 
em nossas mãos e não estamos sabendo utilizar.

Vamos, pois, incentivar os parceiros como o 
Sebrae, prestigiando essa cultura e desenvol-
ver um turismo forte com essa ideia em nossa  
Registro.
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NOITE DO 
COMERCIANTE

Inovação e networking marcam a edição
da Noite do Comerciante 2024

Palestra “Um mundo mais inteligente nos negócios”

Um encontro que reuniu os maiores 
empresários de diversos segmentos e re-
presentantes de grandes empresas da re-
gião, assim foi a Noite do Comerciante da 
ACIAR, evento realizado para comemorar 
o Dia Nacional do Comerciante, celebra-
do em 16 de julho. O evento aconteceu no 
salão de eventos Soho, no dia 26 de julho, 
uma noite marcada pela inovação e ne-
tworking. 

No total foram 23 empresas patrocina-
doras e apoiadoras do evento tiveram a 
exposição de suas marcas em estandes, 
para divulgar os seus produtos e atrair 
novas parcerias e clientes. A Noite do Co-
merciante é um dos principais eventos do 
calendário anual da ACIAR, uma ocasião 
para prestigiar os associados e conquistar 
novos parceiros. 

Na abertura do evento, o presidente da 
Associação Comercial de Registro, João 
Del Bianco Neto, deu as boas-vindas a 
todos, fez um agradecimento especial aos 
patrocinadores e à equipe da ACIAR e fa-
lou um pouco sobre a evolução da tecno-
logia ao longo dos anos. “Quero agradecer 
especialmente a todos os patrocinadores, 

aos comerciantes aqui presentes, visitan-
tes e convidados, e agradecer e parabe-
nizar a equipe da ACIAR, em nome da 
Valda, que com muita competência orga-
nizou esse evento”, comentou.

A programação contou com uma pales-
tra com o educador, Leonardo Raupp, que 
apresentou soluções de tecnologias dis-
poníveis atualmente para nossa região e 

benefícios da Inteligência Artificial como 
ferramenta para potencializar a produtivi-
dade e eficiência de seus negócios. 

A Noite do Comerciante foi um suces-
so em termos de trabalho, networking e 
alegrias. Agradecemos a participação de 
todos os Patrocinadores, Parceiros, Con-
vidados e Visitantes. “Unidos somos mais 
fortes” - Bianco

A palestra da Noite do Comerciante foi 
ministrada por Leonardo Raupp, admi-
nistrador especializado em marketing, 
docente de gestão em negócios do SENAC 
Registro e consultor de Inovação e Cria-
tividade, que trouxe o tema “Um mundo 
mais inteligente nos negócios. Em sua ex-
planação, Leonardo trouxe exemplos dos 
aplicativos de Inteligência Artificial mais 
usados na atualidade e que podem otimi-
zar o dia a dia dos negócios. Os empre-
sários puderam aprender um pouco do 
passo a passo de como aplicar a Inteligên-
cia Artificial em diferentes frentes de tra-
balho e como melhorar sua gestão e ser 
capaz de entregar mais em menos tempo.

“Recentemente, te-
nho pesquisado bas-
tante sobre IA e seus 
impactos nos negó-
cios, onde há obvia-
mente desafios, mas 
muitas oportunida-
des. Compartilhei 
um pouco dessas ava-
liações com associa-
dos do comércio de 
Registro, com muitas 
ferramentas e tro-
cas interessantes, na 
Noite do Comercian-
te. Agradeço a ACIAR pelo convite e ao 

SENAC pela confiança em representar a 
instituição” comentou o palestrante.

A palestra da noite trouxe a importância da inteligência artificial para evolução dos negócios; 
empresários puderam expor suas marcas e serviços
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Empresas se apresentam no Pitch e na Rodada de Negócios

Apresentação de robôs e sorteio de muitos brindes

Além da oportunidade de expor suas 
empresas em estandes no evento, os em-
presários tiveram o momento do Pitch 
para também apresentar as suas empresas. 
O Pitch (no português significa “discurso 
de elevador”), uma técnica que se tornou 
comum no mundo do empreendedoris-
mo. Na prática, é uma ferramenta de apre-

sentação curta e direta, de rápida duração 
e o objetivo é despertar interesse para o 
negócio utilizando apenas as informações 
essenciais e impactantes.

No total foram três rodadas de apresen-
tações, para todos os empresários fosse 
ao palco para levar informações relevan-
tes sobre seu negócio. Algumas empresas 

foram sorteadas no início do evento, que 
também tiveram a oportunidade de apre-
sentarem suas empresas no pitch. Na se-
quência aconteceu a Rodada de Negócios, 
em que as empresas foram separadas por 
cores e segmentos e tiveram um momento 
para se conectarem e trocarem informa-
ções e experiências.

Simbolizando o presente e futuro da 
Inteligência Artificial em nossas vidas, a 
ACIAR preparou uma apresentação es-
pecial de um robô menina e de um robô 
Megatron, ambos encantaram o público 
com as performances, embalados ao som 
da DJ Gretti. 

Os patrocinadores deixaram a noite ain-
da mais especial com a entrega de diver-
sos brindes, que foram sorteados entre 
os convidados. O sorteio da Rodada de 
Negócios rendeu seis premiações, sendo 1 
vale no valor de R$1.000,00 e cinco prê-
mios no valor de R$200,00.

NOITE DO 
COMERCIANTE
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Patrocínios e apoios
A Noite do Comerciante foi patrocina-

da pelas empresas: Andressa Correspon-
dente Bancário – Caixa Aqui, Angelus, 
Casa do Construtor, CRCom, Cred Já, 
Estácio Polo Registro, Fama Energia Lim-
pa e Renovável, Fina Flor, Frame Steel,  

Jô Star Modas, KTM Comércio de Mate-
riais, Madam Joias, Marquespan, Midia 
Vale, NTW Contabilidade, Ór Mindness, 
Renata Balões, SBA, Sicredi, Solartech, 
Sulpave e URB. 

Foram parceiros do eventos: Lauren 
Plataforma 360º e as empresas que organi-
zaram o lindo buffet da noite: Gastro com 
Gosto, Laticínios Scheneider (Va Bene e 
Suisse), junto com a Marquespan.

NOITE DO 
COMERCIANTE
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NOITE DO 
COMERCIANTE

AGÊNCIA S&S  
Andressa Oliveira

A Noite do Comerciante foi excep-
cional! Precisamos desses eventos de 
interação entre os empresários, o ne-
tworking que fazemos e possíveis ne-
gócios são de suma importância prin-
cipalmente para os consumidores, que 
desfrutam de ótimas oportunidades! 
Acredito que em qualquer ramo des-
pertamos o desejo das pessoas, para 
o brasileiro, o sonho da casa própria 
muita das vezes é algo impossível e a 
gente tento visibilidade e trazendo in-
formação, torna-se mais fácil do que 
muitos imaginam!

ANGELUS  
Jefferson Martins Marques Filho

Participar do evento da ACIAR é 
valorizar os empreendedores locais, 
eventos como esse são fundamentais 
para gerar valor na região. Por meio 
de apoio mútuo os comerciários po-
dem trocar experiências, aprender 
mais rápido e atender aos anseios dos 
clientes da maneira adequada. A An-
gelus está em um excelente momento, 
cumprindo seu plano de expansão, 
as cidades de Pariquera-Açu, Ilha 
Comprida, Cananéia, Jacupiranga e 
Miracatu deverão receber novas ca-
pelas Angelus até 2026. Além disso, 
a empresa também planeja expandir 
em outros serviços como cemitérios, 
crematórios e plano pet.

CRED JÁ 
Jane Duquinha e Alex Soares

Participar da Noite do Comerciante 
é uma oportunidade incrível para a 
CRED JÁ. Este evento fortalece nosso 
network e parcerias, além de aumen-
tar nossa visibilidade como patroci-
nadores. É uma chance de reafirmar 
nosso compromisso com a comunida-
de empresarial e mostrar nossa dedi-
cação em fornecer soluções financei-
ras seguras. Ficamos ansiosos para 
contribuir para o sucesso de todos os 
participantes. Ao longo dos anos, a 
CRED JÁ cresceu significativamente, 
conquistando novos parceiros, clien-
tes e colaboradores.

ESTÁCIO 
Cida Félix

Ofertamos cursos de graduação e pós-
-graduação e é de grande relevância a 
participação no evento Noite do Co-
merciante por ser a ACIAR uma en-
tidade destaque em Registro. Nosso 
segmento é Educação e não comércio, 
no entanto, é na ACIAR que encon-
tramos os melhores comerciantes da 
cidade, com seus colaboradores e isto 
prospecta nossa visibilidade, marke-
ting para o processo seletivo para as 
matrículas que estão abertas para se-
gundo semestre de 2024.

CASA DO CONSTRUTOR 
Erivan Rodrigues da Silva

Agradecemos pela excelente organi-
zação do evento, tudo executado com 
extrema competência e dedicação, 
proporcionando uma experiência 
agradável, uma noite maravilhosa e 
muito proveitosa, um ótimo meio de 
divulgação do nosso trabalho que nos 
proporcionará excelentes retornos 
próximos! Grata por toda a equipe 
Aciar em nos dar a oportunidade de 
fazer parte desta noite que foi incrí-
vel!!

CRCOM 
Celso Rodrigues

Estou muito feliz em participar de 
um evento desta envergadura, onde 
tivemos a presença dos principais 
empresários de Registro e região. A 
CRcom conseguiu levar ao evento al-
gumas novidades e no evento tivemos 
a oportunidade de conectar nossas 
soluções de resultados com empresas 
que precisam tracionar seus resulta-
dos. A ACIAR é sempre brilhante nos 
eventos que faz.
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NTW CONTABILIDADE 
Paulo Levi Duarte Vieira Junior

Na Noite do Comerciante tivemos um 
espaço para divulgar aos parceiros e 
clientes os nossos serviços: contabili-
dade, recuperação de créditos tribu-
tários, recuperação de valores pagos 
acima do teto do INSS, mercado livre 
de energia, classificação fiscal de pro-
dutos cadastrados. Oportunidade de 
fazer network e a sua empresa ter vi-
sibilidade em um evento como esse é 
muito positivo.

NOITE DO 
COMERCIANTE

FAMA ENERGIA LIMPA
E RENOVÁVEL 

Rosalvo Matos de Jesus
Nós atendemos o Vale do Ribeira há 
aproximadamente 12 anos, como re-
presentantes comerciais, e um even-
to como a Noite do Comerciante é a 
oportunidade da gente se aproximar do 
cliente final, nós já temos uma carteira 
de clientes, mas quando alguém indica 
o nosso serviço, isso é muito impor-
tante. Por enquanto nós não temos um 
trabalho de marketing forte na região, 
nosso marketing é o reconhecimen-
to dos nossos clientes. A relevância de 
estarmos participando desse evento é 
uma forma de divulgarmos nossa em-
presa e o que nós fazemos. Participar 
de eventos locais mostra nosso com-
promisso com a comunidade e com o 
desenvolvimento do comércio regio-
nal. Isso cria uma imagem positiva e 
fortalece nosso relacionamento com a 
comunidade.

JÔ STAR MODAS 
Joelma Ribeiro da Silva e  

Fábio Pereira da Silva
Participar de um evento como esse  
aumenta a visibilidade no mercado, per-
mitindo que mais pessoas conheçam 
nossa loja, nos traz oportunidades de se 
conectar com outras pessoas promoven-
do novas parcerias, é um ambiente para  
receber feedback dos usuários sobre 
nossos produtos e ouvir sugestões no que 
podemos melhorar e evoluir, participar 
desse evento vai nos trazer novas ideias, 
inovações, promover parcerias e será  
fundamental para nos fortalecer como 
líderes.

MADAM SEMIJOIAS 
Eliana Domingues Anhel

Além de saber o quanto é importante 
e relevante estar nos projetos e movi-
mentos que ACIAR cria, para mim é 
uma honra ser convidada a participar 
pois a ACIAR e como uma grande mãe 
pronta para apoiar e representar os co-
merciantes junto a nossa cidade. E estar 
nesse momento para mim é muito sig-
nificativo pois vem no momento certo 
em que acabamos de inaugurar nossa 
loja física em Registro.

FINA FLOR 
 Suelen Ramos 

Participar da Noite do Comerciante, 
nos remete a expectativa de um po-
sicionamento de marca eficiente den-
tro do nosso segmento e um network 
bem aplicado, com a oportunidade de 
apresentar a loja em primeiro plano 
para mulheres de negócios que apre-
ciam se vestir bem, contando ou não 
com as nossas dicas e que, acima de 
tudo possamos potencializar a ima-
gem de nossas futuras clientes. Em 
segundo plano, ganhar notoriedade 
do público masculino, uma vez que 
podemos contribuir com sugestões 
de presentes em diversas datas come-
morativas do calendário tradicional e 
datas que fazem sentido para esposas, 
noivas, mães, avós, filhas, primas, na-
moradas e amigas.

FRAME STEEL  
Roni Sergio de Souza e 

Viviane Cristina Del Bianco
Esses eventos proporcionam opor-
tunidades valiosas para networking, 
permitindo que a Frame Steel estabe-
leça contatos com potenciais clientes, 
fornecedores, parceiros e até investi-
dores. É uma oportunidade para for-
talecer os relacionamentos existentes 
com clientes e parceiros comerciais, 
demonstrando comprometimento e 
presença ativa no mercado.
Em resumo, a participação da Frame 
Steel em feiras de negócios e eventos 
de networking é fundamental para 
expandir sua rede de contatos, au-
mentar a visibilidade da marca, gerar 
novas oportunidades de negócios e 
se manter atualizada no mercado em 
que atua.
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NOITE DO 
COMERCIANTE

AGÊNCIA MABRA MARKETING 
Thauany Magalhães

A participação na noite do comercian-
te foi muito importante para fortalecer 
o contato com empresários já conhe-
cidos e também criar novas conexões 
com pessoas que ainda estavam fora do 
nosso círculo. Foi uma oportunidade 
incrível de networking e aprendizado, 
estamos sempre juntos, apoiando e for-
talecendo o comércio das cidades.

SBA REPRESENTAÇÕES  
E DISTRIBUIÇÃO 

Larissa Vanessa Bortone
A Noite do Comerciante é um even-
to muito rico e a gente consegue fazer 
contato com várias pessoas, é a primei-
ra vez que participamos e espero poder 
participar no próximo ano. Essa troca 
de informações com outras empresas, 
principalmente no ramo como o nos-
so, voltado para animais de grande e 
pequeno porte, por eu poder captar e 
prospectar parceiros e clientes finais. 
Eu achei o evento enriquecedor.

SICREDI 
Karoline Komyiama 

A Sicredi, como somos uma instituição 
cooperativa, parceira da comunidade, 
nosso principal propósito é fomentar 
o desenvolvimento local. E para nós 
participarmos de eventos como esse, 
promovidos pela associação comercial, 
é uma forma de nós estarmos mais pró-
ximos dos nossos associados, das pes-
soas que ainda não são nossos clientes, 
para buscarmos essa proximidade e ve-
nham conhecer a Sicredi, se associem e 
contem conosco.

URB 
Ana Paula Nogueira de Carvalho

A Noite do Comerciante é um evento 
que a gente espera todo ano, porque a 
gente sabe que é um evento que reúne 
grandes empresários da cidade e da re-
gião. Para nós, estarmos expondo em 
meio a tantas empresas, é algo muito 
relevante para nossa história. Essa foi a 
primeira vez que participei como expo-
sitora, viemos com muita expectativa 
para apresentar nossa empresa e captar 
clientes e também percebemos que tí-
nhamos muitos fornecedores que po-
deriam nos entregar suprimentos para 
nossas obras. Foi muito positivo.

CLÍNICA ÓR MINDNESS 
Sttefano Juan Bomfim Merfa

Nossa participação neste evento visa 
a busca de expansão de rede de con-
tatos, visibilidade, reconhecimento, 
aperfeiçoamento profissional com o 
networking e inspirações nas histó-
rias que podemos conhecer de nossos 
colegas empreendedores.

MÍDIA VALE 
Rodolfo Marietto Abrao 

Para a Midia Vale é muito importan-
te ter contribuido e participado da 

NOITE DO COMERCIANTE, além 
de posicionar a nossa empresa como 
referência em midia externa no Vale 
do Ribeira em um evento de extrema 
inportância para a cidade de registro, 

nós também conseguimos mostrar 
um pouco mais dos nossos serviços 
e novidades que oferecemos de uma 

forma mais ampla.

KTM MATERIAIS PARA  
CONSTRUÇÃO 

Rosana Matayoshi
Eu participei do evento junto com nos-
so Núcleo Imobiliário da ACIAR e foi 
maravilhoso, parabéns pela Noite do 
Comerciante, fazer parte da ACIAR é 
uma honra, a equipe é nota mil.
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NOITE DO 
COMERCIANTE
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ACIAR EM AÇÃO

Curso livre de vendas para
iniciantes foi grande sucesso

Dia dos Pais: Concorra a R$1.600,00
em vales-compras

ACIAR promove 2º Encontro dos
Empresários da Indústria

ACIAR e Sebrae trazem treinamento
“Super Vendas Dias dos Pais”

Com apoio do Grupo Genesis V.R., a ACIAR realizou o Curso 
Livre de Vendas para Iniciantes, nos dias 16, 17 e 19 de julho, no 
Auditório da ACIAR. Com carga horária de 9 horas e emissão 
de certificado, o curso foi voltado para jovens de 14 a 18 anos, 
aprendizes, estagiários e em busca do primeiro emprego, para 
auxiliá-los a dar os primeiros passos no mundo das vendas. O 
conteúdo foi ministrado pelo empresário e sócio-diretor do gru-
po Genesis, Valter Pereira da Silva Jr., que trabalhou com a turma 
técnica de vendas, atendimento aos clientes e inteligência emo-
cional voltada para prestação de serviços e vendas. Em uma ação 
inovadora, a ACIAR já indicou o nome dos 14 participantes para 
possíveis vagas de empregos no comércio ou setor de serviços, 
como sendo capacitados para atuar em vendas.

Para marcar o Mês dos Pais, celebrado em agosto, a Associação 
Comercial de Registro e o comércio local estão trabalhando com  
a Show de Prêmios o no todo – especial mês dos mais, em vigor 
desde o dia 31 de agosto. Com premiação de R$ 1.600,00 em va-
les-compras, a campanha promete incentivar as vendas durante 
esse período, em especial na véspera do Dia dos Pais e o sorteio 
será em 2 de setembro. Os cupons da campanha com o QR Code, 
recebidos no ato da compra, deverão ser cadastrados no aplica-
tivo da ACIAR e ainda há chances dos prêmios instantâneos de 
R$100,00. Também pelo aplicativo da ACIAR é possível verificar 
a relação das lojas e empresas participantes da Campanha. Valo-
rize o nosso comércio local e ainda concorra a prêmios!

Um dos objetivos da atual gestão da ACIAR é promover debates 
e reunir empresários não só do ramo de comércio e serviços, mas 
também dos setores de indústria e agropecuária. Para dar conti-
nuidade ao movimento que começou em maio deste ano, com 
a comemoração do Dia da Indústria, no mês de julho a ACIAR 
promoveu o 2º Encontro dos Empresários da Indústria, no dia 
2/7. A reunião contou com a participação de representantes do 
SENAI, do SEST/ SENAT, do SEBRAE do Escritório Regional do 
Vale do Ribeira e da Prefeitura Municipal de Registro. Os par-
ticipantes abordaram temas como: novas tecnologias, políticas 
industriais, educação e inovação, tudo isso pensando no desen-
volvimento da indústria regional e, consequentemente, do cres-
cimento do Vale do Ribeira.

A sua empresa está se preparada para as vendas de Dia dos 
Pais? Para os participantes do treinamento de “Super Vendas 
Dia dos Pais”, um evento do Sebrae em parceria com a ACIAR, 
tiveram a chance de aprender dicas de vendas para aumentar 0 
faturamento, melhores abordagens comerciais, apresentação de 
produtos online e presencial e como utilizar a Inteligência Arti-
ficial a seu favor. O curso foi realizado no dia 23 de julho, com 
os consultores do Sebrae Escritório Regional Vale do Ribeira, 
Thiago Rodrigues e Nélio Dias. Eles incluíram no conteúdo pro-
gramático as ferramentas de marketing voltadas para as vendas 
e o uso de ferramentas de Inteligência Artificial e na técnica de 
copywriting, também voltados para apoiarem os negócios, que é 
o caso do Chat GPT.
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Aprendizagem se compartilha. 
Princípio de Sabedoria

Debora Amaral
Psicóloga / Consultora em 

Gestão de Pessoas
CRP 06/34804

Instagram: deboraamaral.psicologia

Não é difícil encontrar com profis-
sionais que tem a dificuldade de com-
partilhar informações. Mas o que mais 
precisamos e desejamos é que tudo seja 
compartilhado, partindo do princípio 
que tudo que se compartilha se manifesta 
em si mesmo em dobro. 

Mas por quê? De fácil reposta é que 
toda vez que ensinamos algo a alguém 
revisamos conhecimentos, agregamos o 
que o outro conhece sobre o assunto e 
passamos a ter um dinamismo diferente 
diante do assunto. 

A prática se potencializa. Muitos dirão 
que dividir é perder espaço, é no mínimo 
dar munição ao inimigo. Aos que assim 
pensam eu diria que a insegurança sobre 
o próprio potencial os domina. O medo 
de serem substituídos, menos prestigia-
dos e talvez até sem opinião própria sobre 
o assunto. A estes infelizmente dizemos 
“que pena”, pois há espaço de conheci-
mento para todos. 

Diante do mesmo assunto, ação, fato 
de vida, todos temos opiniões diferentes 
porque temos vivencias diferentes, então 
expressamos tudo de forma diferente. 
Isso é a grandeza da Sabedoria. 

Entender que existe a individualidade, 
ver no outro o que há de melhor, não en-
xergar inimigos (que apenas nos criam 
monstros desnecessários, pois não cria-
ções de visões distorcidas da realidade. 
E quando alimentados nos deixam acu-

ados diante de nosso próprio potencial) e 
sim perceber que o verdadeiro valor que 
damos as pessoas, fatos e crenças estão 
dentro de nós mesmos. Se for feliz passo 
felicidade, se sou confiante passo o mes-
mo, se tenho sabedoria diante de minha 
aprendizagem passo Tranquilamente o 
Conhecimento para agregar pessoas e 
novas vivências. 

A experiência empresarial mostra que 
a transparência no trabalho apenas nos 
trás benefícios, mas citarei três. Primei-
ro: Cada um em sua função diante do 
seu próprio conhecimento para desempe-
nhar as necessidades provindas do traba-
lho, porém se dividida podemos pensar 
em crescimento, pois haverá alguém que 
possa ocupar o cargo e desempenhar as 
funções. Segundo: Se divido meus co-
nhecimentos, meus parceiros de traba-
lho serão capazes de ajudar em minhas 
funções quando ausente ou ocupado com 
outras funções eu estiver. Trabalho por 
Staff. Todos podem fazer tudo diante do 
conhecimento. Terceiro: mas não menos 
importante e a meu ver o mais importan-
te. 

A sabedoria nos livra de qualquer cren-
ça de que somos únicos, insubstituíveis e 
que não haverá oportunidades muitas ve-
zes até melhores de desenvolvimento do 
que aquela em que estamos centrados. E 
se ali permanecemos é porque somos ca-
pazes no que fazemos e a autoconfiança 

está presente e sendo benéfica no empre-
endimento. Trabalhamos de formas dife-
rentes, mas sempre estaremos agregando 
algo para alguém ou algum projeto. Nos-
sa sabedoria se faz diante da paciência em 
observar tal feito e potencializar ainda 
mais a nossa capacidade de desenvolvi-
mento. Então... Medo de que? Para que? 

Compartilhamento é um princípio não 
apenas empresarial, mas sim de vida. 
Uma vida compartilhada a torna mais 
viva. Perceba o quanto prazeroso é con-
tar para alguém algo feito, uma conquis-
ta, um detalhe de viagem, um emprego 
novo, um pensamento. Se não fosse as-
sim, as redes sociais não estariam cheias 
de compartilhamentos e de curtidas. 

Sabedoria (do latim sapere - que tem 
sabor, gosto[1]) é a condição de quem tem 
conhecimento, erudição.[2] O equivalen-
te em grego "sofia" (Σοφία) é o termo que 
equivale ao saber(/pt.wikipedia.org/wiki/
Sabedoria). 

Então divida aquilo que é bom, gosto-
so, com um sorriso no rosto, entendendo 
que tudo que somos é a somatória do que 
pensamos, sentimos, sabemos e vivemos 
e ninguém vive sozinho. 

Foi uma linda experiência a Noite do 
Comerciante, onde muitos puderam 
agregar conhecimentos as suas vidas pro-
fissionais e pessoais. 

“O que eu não sei, você me acrescenta.”

OPINIÃO

https://www.instagram.com/deboraamaral.psicologia/
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Em 13 de junho de 2023, o município 
de Registro aprovou a Lei 2159, um mar-
co significativo na promoção de políticas 
públicas que apoiam a amamentação. Esta 
iniciativa não apenas visou a melhoria da 
saúde de mães e bebês, mas também im-
pulsionou a implementação de um proje-
to piloto em creches municipais. Nutricio-
nistas da rede de saúde e educação uniram 
esforços para capacitar e sensibilizar as 
equipes sobre a importância do leite ma-
terno para o desenvolvimento integral das 
crianças. Contribuindo para este projeto, 
o Rotary Club de Registro Ouro fez uma 
doação generosa de mais de mil vidros 
especializados para o armazenamento de 
leite humano.

Amamentar não se resume apenas aos 
benefícios para a saúde da mãe e do bebê; 
também é crucial para promover a susten-
tabilidade ambiental e fortalecer a econo-
mia familiar. Para garantir o sucesso da 
amamentação, é fundamental um apoio 
multidisciplinar e intersectorial desde os 
primeiros momentos. A recomendação 
da Organização Mundial da Saúde é clara: 
iniciar a amamentação dentro da primei-
ra hora de vida e mantê-la exclusiva até o 

sexto mês, estenden-
do-se até dois anos ou 
mais, sempre que pos-
sível.

Uma legislação es-
pecífica que permita a 
entrada da mãe para 
amamentar no am-
biente escolar, ou o 
envio de leite mater-
no extraído, é essen-
cial para estabelecer 
um padrão em todas 
as instituições e garantir segurança ali-
mentar. Além disso, essa medida aju-
da a desmistificar a ideia de que o bebê 
precisa se adaptar à mamadeira antes de 
frequentar a escola. As empresas podem 
desempenhar um papel crucial ao apoiar 
as lactantes, oferecendo pausas e um am-
biente adequado para a extração de leite 
materno, além de poder optar por ser 
uma Empresa Cidadã. Tudo isso contri-
bui significativamente para a saúde ma-
terno-infantil, além de reduzir a evasão 
escolar e, consequentemente, as faltas 
no trabalho. Além dos benefícios físicos 
e econômicos, a amamentação impacta 

positivamente o bem estar emocional das 
mães, aumentando sua confiança e felici-
dade, refletindo em maior rendimento no 
trabalho.

Esse projeto representa um avanço sig-
nificativo para Registro, promovendo 
saúde pública, apoio familiar, humani-
zação e fortalecimento de vínculo e rela-
ções. Investir na amamentação é investir 
no futuro, criando uma comunidade mais 
saudável, sustentável e solidária. Vamos 
também contribuir para promover um 
ambiente que celebre a amamentação 
como direito fundamental de cada criança 
e uma escolha saudável para as suas mães.

FIQUE POR DENTRO

Registro dá passo importante para 
fortalecer saúde materno-infantil Dra. Vanessa de Abreu Barbosa

Nutricionista com Especialização 
em Aleitamento Materno 
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Portaria que restringe dias 
de trabalho é adiada

MPEs responderam por 60% 
dos postos de trabalho

Novo decreto da Zona Azul 
em Registro

Dia dos Pais movimenta o 
comércio em todo País

A portaria que dificulta e restringe a abertura do comércio aos 
domingos e feriados foi adiada pela quarta vez, agora, com pre-
visão de início para 1º de janeiro de 2025. A nova suspensão foi 
publicada no "Diário Oficial da União" na segunda-feira 29 de 
julho, pelo Ministério do Trabalho e Emprego. Ela entraria em 
vigor no dia 1º de agosto. A rede de Associações Comerciais exi-
ge a revogação em definitivo da portaria. Alfredo Cotait Neto, 
presidente da CACB e da Facesp, afirma que a medida contraria a 
Lei de Liberdade Econômica e prejudica a economia e o mercado 
de trabalho. “Estas novas regras representam um retrocesso nas 
relações entre empregador e empregado, podendo resultar em 
aumento do desemprego e um impacto negativo na economia”, 
afirmou.

As micro e pequenas empresas (MPEs) foram responsáveis 
por 57,5% dos 201.705 criados no país com carteira assinada em 
junho, informou o Serviço Brasileiro de Apoio às Micro e Pe-
quenas Empresas (Sebrae). No mês de junho, as micro e peque-
nas empresas geraram 115.907 empregos, enquanto as médias e 
grandes empresas (MGEs) contribuíram com 63.953 dos novos 
postos de trabalho. Assim, de cada dez empregos gerados, seis 
estão nas MPEs. Levantamento do Sebrae - com base em dados 
do novo Cadastro Geral de Empregados e Desempregados (Ca-
ged) - mostra que os setores que lideraram a geração de empre-
gos, entre as MPEs, foram de Serviços (49.018 vagas); Comércio 
(27.443) e Construção (18.753).

No início de julho, foi realizada uma reunião com o Prefeito 
Nilton Hirota, o Secretário de Trânsito, Claudio Bolsonello e o 
Presidente da ACIAR, João Del Bianco, onde questão impor-
tantes relacionadas ao decreto do estacionamento rotativo Zona 
Azul foram alterados. Atendendo ao pedido da Associação Co-
mercial, algumas áreas da Zona Azul foram extintas e outras se 
manterão, conforme solicitação dos lojistas. Reiteramos que, 
conforme solicitado pelos comerciantes de Registro, essas mu-
danças ocorreram após diálogo com a ACIAR, garantindo que as 
necessidades e preocupações de todos fossem ouvidas e conside-
radas. O novo decreto foi publicado em 10/07/2024.

Mais de 110 milhões de pessoas devem comprar presentes para 
o Dia dos Pais, a data deve movimentar mais de R$ 25 bilhões no 
comércio, segundo levantamento feito pela Confederação Nacio-
nal de Dirigentes Lojistas. 47% dos consumidores pretendem dar 
roupas de presente para os pais. Perfumes e cosméticos seguem 
no segundo lugar de preferência com 35%; e, por fim, calçados 
ficam em terceiro lugar na preferência de presente, com 27%. A 
pesquisa da confederação foi feita em 27 capitais brasileiras com 
928 consumidores de modo online, a margem de erro é de 3,9 
pontos percentuais dentro de um intervalo de confiança de 95%.

Você precisa saber



16 Julho 2024

MODAL MARCAS E PATENTES LTDA
RUA FILIAÇÃO DA SAÚDE, 145

VILA SAÚDE
SÃO PAULO/SP

GRUPO POLIMED SAÚDE
AV. NELSON BRIHI BADUR, 455

VILA NOVA RIBEIRA
REGISTRO/SP

CYBER CONNECT
AV. DEP. ULYSSES GUIMARÃES, 1.347

NOSSO TETO
REGISTRO/SP

ALLIANCE UNIFORMES
RUA PAPA VI, 119

VILA CABRAL
REGISTRO/SP

RENATA BALÕES
RUA JUNDIÁ, 42

JARDIM CAIÇARA II
REGISTRO/SP

JULHO/2024
Novos associadosBEM-VINDOS
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BANCOS E INSTITUIÇÕES FINANCEIRAS
 SICREDI

 O objetivo é disponibilizar ao empresário associado 
linhas de crédito para capital de giro, antecipação de 
recebíveis e crédito pessoal para reforma de fachada 

e espaço interno. E também ampla linha de prestação 
de serviços com taxas e tarifas reduzidas.  

Tel.: (13) 3821-5530
CLÍNICAS MÉDICAS E ODONTOLÓGICAS

MISAWA ODONTOLOGIA & SAÚDE
Desconto de até 20%. 

Central de Agendamentos (13) 98148-1276

ORTHOCLIN
Desconto de 10% nos seus serviços.

Tel.: (13) 99668-4398

MASTER SORRISO
Desconto de 10% nos seus serviços.

Tel.: (13) 99716-2400

CLÍNICA TERAPÊUTICA CURAMIM
Desconto para eventos de 10%  

para pagamento a vista.
Tel.: (13) 98209-1241

COMÉRCIO DE ACESSÓRIOS PARA VEÍCULOS
DEL REI

Descontos de 5% no valor de suas mercadorias 
e 10% no valor dos serviços. 

Tel.: (13) 3821-8080
LS PNEUS - CENTRO AUTOMOTIVO

Desconto de 10% no valor de todos os seus 
serviços. Tel.: (13) 3821-4916

NIHON PNEUS
10% de descontos nos seus serviços no 

pagamento à vista. Tel.: (13) 3821-8211

MARTINS PNEUS
7% de descontos nos seus serviços no 

pagamento à vista Tel.: (13) 3821-1114

COMÉRCIO DE FRUTAS, VERDURAS E LEGUMES

VAREJÃO CREPALDI
Descontos de 5% nas compras à vista em  

dinheiro. Tel.: (13) 3822-2263 

VAREJÃO KIKO 
5% em pagamento à vista  

(Pix, dinheiro e débito)  Tel.: (13) 99717-2019

COMÉRCIO DE ACESSÓRIOS PARA VEÍCULOS
MAC CENTER - MECÂNICA AUTOMOTIVO

13% de desconto no pagamento à vista
10% de desconto no pagamento no credito
 5% de desconto no pagamento parcelado.

Tel.: (13) 3821-3766 / (13) 99783-2212
AUTO RODAS - CENTRO AUTOMOTIVO

10% desconto no pagamento à vista
15% desc. no alinhamento no pagto à vista.

Tel.: (13) 99656-2040
RELOJOARIAS E JOALHERIAS

ROSI CARVALHO
Desconto de 15% nos produtos à vista  

e 10% no cartão de crédito.
Tel.: (13) 99773-6410

COMÉRCIO DE VESTUÁRIOS E CALÇADOS

ANNA BELLA FASHION
Descontos de 10% nas suas mercadorias no 

pagamento em dinheiro.
Tel.: (13) 99799-5222

JÔ STAR MODAS
Descontos de 10% no vestuário feminino, mas-
culino, infantil, calçados, bolsas, roupas p Balet, 

locação de vestidos de festas.
Tel.: (13) 99710-1611

MARBOR
Descontos de 15% de descontos nos seus 

produtos no pagamento à vista.
Av. Clara Gianotti de Souza, 174 – Centro. 

Tel.: (13) 3821- 2888
PINGO DE OURO

Descontos de 20% no valor em roupas às 3ª-f, 
5ª-f, 6ª-f e sáb., à vista ou nos cartões Visa e 

Mastercard.  
Tel.: (13) 3821-4372

SPLASH
15% de desconto nos seus produtos no 
pagamento à vista (dinheiro) e 10% de 

desconto nos seus produtos no débito e no PIX.
Tel.: (13) 3821-2928 / 3821-2517

FINA FLOR - ROUPAS E ACESSÓRIOS
Desconto de 20% nas mercadorias, 
no pagamento em dinheiro ou pix.

Tel.: (13) 3822-1288 / (13) 99742-3216

WILLIRRÔ MODAS
12% para pagamento a vista em dinheiro, pix 
ou débito, para pagamento no cartão 5% de 

desconto até 6x Tel.: (13) 3822-1288
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COMÉRCIO, MANUT. DE EQUIP. DE INFORMÁTICA
COMPUWAY

20% de descontos nos cursos e descontos 
especiais para empresas.

Rua Pres. Getúlio Vargas, 530 – Centro
Tel.: (13) 3821-1229

EASYSOFT - SISTEMAS DE INFORMÁTICA
Desconto de 15% nas parcelas  

de implantação do sistema.
Tel.: (13) 3821-3694

COMÉRCIO DE MATERIAIS DE CONSTRUÇÃO
ALMIR - CONSTRUÇÃO E ACABAMENTO

14% de descontos nos seus produtos no  
pagamento à vista. Rua Dr. Idelfonso Pinto 

Nogueira Filho, 95 –Jardim Paulista.
Tel.: (13) 3821-3106

CASTELES MATERIAIS P/ CONSTRUÇÃO
Descontos de 18% nas tintas e 14% em outros 

materiais à vista.
Tel.: (13) 3821-8043

ESCOLAS EDUCACIONAIS E FACULDADES
COLÉGIO ADVENTISTA - REGISTRO

Desconto de 10% na mensalidade.

INSTITUTO TALENTOS
Taxa Administrativa para Associado: R$ 110,00

Não associados: R$ 157,14
Tel.: (13) 3828-6805

Desconto de 10% no valor dos cursos.
www.aciar.com.br

UNIVERSIDADE ESTÁCIO 
Descontos de 50%

Tel.: (13) 99717-9223
CONTABILIDADES

ITACON CONTABILIDADE
Descontos de 10% (nas aberturas de empresas)

Tel.: (13) 3821-7176

BADARI - ASSESSORIA CONTÁBIL
50% de desconto na abertura  

e alteração contratual.
Tel.: (13) 3828-1122

NTW CONTABILIDADE 
100% de desconto na abertura de empresa

de serviços. 
Tel.: (13) 99794-5588

POSTOS DE COMBUSTÍVEIS

BUENOS AIRES
Descontos de 10% no valor de suas mercado-

rias e produtos, exceto no NYC Burguer. 
Rod. Regis Bittencourt, Km 449 

Registro – SP.
Tel.: (13) 3821-3381

MEL SERVIÇOS AUTOMOTIVOS
Desconto de 10% no pagamento à vista ou 3X 

sem acréscimo nos seguintes produtos: 
lubrificantes e filtros

End.: BR 116 - Km 445

ESCOLAS DE DE IDIOMAS

CNA
30% na matrícula e 12% nas mensalidades.

Tel.: (13) 3822-2122 / (13) 99717-9153

KNN IDIOMAS - REGISTRO
Desconto de 45% nas mensalidades 

e isenção de taxa de matrícula.
Tel.: (13) 3821-3395 / (13) 99636-9614

WIZARD
Descontos de 50% na matrícula 

e 20% nas mensalidades
Tel.: (13) 3821-4905 / (13) 99157-2915

ÓTICAS
ÓTICAS RIBEIRA

Desconto de 5% na compra de óculos  
ou 20% na permuta de produtos. 

Tel.: (13) 3821-2122 / (13) 99628-3865 
ÓTICAS INNOVATE

12% de descontos nos seus produtos no paga-
mento à vista e 8% de descontos no parcelado.

Tel.: (13) 99777-5093

LAVANDERIA

LAVANDERIA ACQUA
15% de desconto em todos os serviços.

Tel.: (13) 3821-6654

LAVANDERIA SOLAR
Desconto de 15% no valor de todos os serviços 

realizados na lavanderia.
Tel.: (13) 3821-7494

LAVANDERIA NOVA EXPRESS
Higienização de estofados em geral.  

Lavar, secar e passar. 
Tel.: (13) 3822-5770 / (13) 99601-5770
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IMPRESSÃO DE MATERIAL P/ USO PUBLICITÁRIO

DANIEL FRANOLI DESIGN
E FOTOGRAFIA

Tel.: (13) 99719-4556

TREINAMENTO EM DESENVOLV. EMPRESARIAL
MICROVIP

Desconto de 50% na matrícula e mensalidade 
(em todos os nossos cursos) e o material

didático é inteiramente gratuito.
Tel.: (13) 3821-1067 | (13) 99686-1353

TSUYO EDUCAR
Sem taxa de matrícula.

www.tsuyoeducar.com.br

PUBLICIDADE

VALE TV
Tel.: (13) 99757-7284

CONCESSIONÁRIAS

SULPAVE
Descontos de 04 a 22% no valor do automóvel 
utilitário escolhido. (conforme tabela vigente)

Tel.: (13) 3828-9000

PRESTADORES DE SERVIÇOS
SEG AMBIENTAL

5% de desconto valor do orçamento 
ou valor a combinar

Tel.: (13) 3822-1779 / (13) 99600-9570
PAPELARIA, LIVRARIA E BANCAS DE JORNAL

RABISPEL
Descontos de 6% no valor de suas mercadorias no 
pagamento à vista. Av. Pref. Jonas Banks Leite, 629 

Tel.: (13) 3822-1094

CONSULTORIA EMPRESARIAL

PIANTARE
Desconto de 15 até 25%  Consultoria em crédito 

imobiliário, planejamento financeiro e  
desenvolvimento pessoal (mentoria e coaching). 

Consulte valores.
Tel.: (13) 99755-4213

MÚSICA E PRODUÇÕES ARTÍSTICAS

ISET MUSIC PRODUÇÕES ARTÍSTICAS
20% de desconto na mensalidade + 100% na taxa de matrícula 

nas aulas de música: canto, violão, guitarra, baixo, bateria, viola e 
estúdio para gravação.

Tel.: (13) 99776-6515

COMÉRCIO VAREJISTA DE BICICLETAS E  
TRICICLOS; PEÇAS E ACESSÓRIOS

DU ALAN BIKE SHOP
15% de descontos nos seus produtos

e no seus serviços.
Tel.: (13) 3821-1313 | (13) 99707-8879
GRÁFICAS E EDITORAS

REGISTRO DIÁRIO
Descontos de 30% na contratação do guia 

comercial no Portal Registro Diário.
Tel.: (13) 99759-7777

CLINICA MULTIPROFISSIONAL

ÓR MINDNESS
Descontos de 20% em procedimentos selecionados 

(estética facial e corporal, nutrição, pediatria,  
terapias, entre outros) e 50% em psiquiatria.

Tel.: (13) 99642-9146

MONITORAMENTO E SISTEMA DE SEGURANÇA
TOTAL CONFIANÇA

Desconto de 10% (dez por cento) 
nas mensalidades

Tel.: (13) 3822-6114 / (13) 99724-1700
CONSÓRCIOS E INVESTIMENTOS

ADEMICON
10% - Na 1ª parcela, em caso de contratação do 
consórcio imobiliário ou de veículos, fechando 

com a Consultora “Caroline de Oliveira do 
Carmo” Tel.: (41) 9995-5949

COMÉRCIO DE MÓVEIS E DECORAÇÃO
MARILAR - MÓVEIS PLANEJADOS

Descontos de 10% no valor dos Móveis Pla-
nejados. Av. Dr. Carlos Botelho, 418 - Centro  

Pariquera-Açu - SP. Tel.: (13) 3856-1232

COMUNICAÇÃO E PUBLICIDADE

FÁBIO SOM
Desconto de 10% em promoções e eventos.

Tel.: (13) 99728-1219

CONSULTORIA

IMPACTA ASSESS. E CONSULT. EMPRESARIAL
Descontos de 10% a 15% nos seus serviços - Consultoria admi-

nistrativa, Financeira, Mercadológica, Consultivo Orçamentário e 
Assistência Econômico-financeira Específicas. 

Tel.: (13) 99804-8400
CONFECÇÕES DE ROUPAS

ALLIANCE UNIFORMES
Desconto de 5% na compra de uniformes sociais

Tel.: (13) 99728-1219



https://www.aciar.com.br/accredito


https://www.aciar.com.br/aplicativo







